HiSlon @i
Afio XVIII' [NUmero 375
[1-15 de Febrero de
2010

A A

u D

INDUSTRIA INEFRAESTRUCTURAS

MANAGEMENT

INDUSTRIA

39 empresas y organiza-
ciones vascas refrendan su
apuesta por la sostenibili-
dad con el certificado am-
biental EMAS Paginas 8y 9

AGRO ALIMENTARIA
El txakoli con denomina-
cion de origen superd los
tres millones de litros en la
cosecha de 2009 por la entra-
da en produccién de nuevos
vifiedos Pagina 15

estrategi@net
La ingenieria de telecomu-
nicaciones Redytel reforzara
este afio su peso en servicios
y proyectos para la Adminis-
tracion Local Pagina 21

SERVICIOS
La empresa donostiarra
Sigacus, especializada en
servicios de proteccién de da-
tos, se consolida como audito-
ra y evaluadora del sello euro-
peo EuroPriSe Pagina 28

MANAGEMENT
El grupo de trabajo protegi-
do Lantegi Batuak apuesta
por seguir diversificando en el
sector servicios para mante-
ner su crecimiento Pagina 34
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Tres empresas y un centro
tecnoldgico participan en

el proyecto Mold4ProdE, que
investiga la fabricacion inteli-

gente de moldes Pagina 4

AXA: primas por
335 millones

AXA, primer grupo asegurador
en el Pais Vasco, tanto en clientes
(més de 245.000) como en primas,
registraba a mediados del pasado
afio un negocio superior a los 335
millones de euros en la zona, de los
cuales aproximadamente el 70%
corresponde a su actividad genera-
da en Bizkaia. Pagina 24

Vanos se traslada a una nueva
planta para ampliar negocio
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e Potenciara el 1+D+i referente a sefializacion luminosa ® Ha invertido 2,3

millones de euros en el traslado y en maquinaria

La firma Vanos ha desembolsado 2,3 millones de eu-
ros en su traslado al poligono industrial alavés de Jun-
diz Oeste y en diversa maquinaria para optimizar sus
procesos de produccion. Dedicada al desarrollo integral
de sefializacion, Vanos ofrece un extenso catalogo de
productos para cubrir sefializacion horizontal y vertical
y cualquier producto relacionado con el sector. Este

Carlos Pujana, director gerente de lIzar Cutting Tools

“Nos estamos posicionando
para la salida de la crisis”

Este afio 2010 marca para la em-
presa vizcaina lzar Cutting Tools
una efeméride a celebrar ya que
cumple un siglo de vida. Un cente-
nario que es aprovechado por su
director gerente, Carlos Pujana,
para hacer un repaso de su histo-
ria, su posicién actual y sus pers-
pectivas como referente en el sec-
tor de la herramienta de corte. El
responsable de esta ‘SAL’ reconoce
que en 2009 no han obtenido unos
resultados brillantes, pero “nos es-
tamos posicionando para la salida
de la crisis”. Precisamente, la “cer-
cania al mercado y a las necesida-
des del cliente” les hacen ver con
optimismo el ejercicio 2010, en el
que “esperamos facturar un 12%”
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nacionalizacion, con la implanta-
cién de la distribucion propia en
Francia, como objetivo. Pagina 10

traslado se ha debido a la necesidad de ampliar su ne-
gocio y, al mismo tiempo, le va a permitir potenciar su
departamento de |+D-+i en el area de sefializacion lu-
minosa, tanto fotovoltaica como a red. Con una planti-
lla de 32 personas y una facturacion de cuatro millones
de euros sus clientes se reparten entre la administra-
cién y las empresas de urbanismo.

Pagina 3

Boinas El6segui
se quiere abrir
a articulos

de moda

Boinas Elésegui, Unico fabrican-
te de boinas del Estado con todos
los procesos integrados, se encuen-
tra inmersa en conversaciones con
proveedores chinos e indios para
alcanzar un acuerdo y poder cons-
tituir una ‘joint-venture’. Se trata-
ria de un acuerdo comercial base
que permitiria a Elésegui introdu-
cirse en operaciones a las que a dia
de hoy no puede acceder por pre-
cio, como los productos de moda o
el suministro a colectivos de uni-
formidad a menor coste. Pagina 4

Acciona Agua
prevé alcanzar
un negocio de
500 millones

Acciona Agua, compafiia del
Grupo Acciona que integra como
nucleo principal de actividad a la
ingenieria vizcaina de tratamiento
de aguas Pridesa, mantiene su rit-
mo de crecimiento de negocio del
15% anual, contemplando alcanzar
en el presente ejercicio un negocio
de 500 millones de euros, gracias a
la fuerte contratacion de proyectos
internacionales, la capacidad de in-
tegracién de soluciones y el lide-
razgo tecnoldégico. Pagina 17
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